
岡
銀
行
と
沖
縄
銀
行
は
、

2
0
1
9
年
12
月
20
日
に
、

お
客
様
の
事
業
へ
の
サ
ポ
ー
ト
を
通

し
て
地
域
経
済
の
活
性
化
に
貢
献
す

る
た
め
、「
地
域
経
済
活
性
化
に
関
す

る
連
携
協
定
」を
締
結
し
ま
し
た
。 

　そ
の
連
携
協
定
の
第
一
弾
と
し

て
、「
沖
縄
・
福
岡
み
ら
い
元
気
応
援

商
談
会
」と
銘
打
ち
、新
型
コ
ロ
ナ
ウ

イ
ル
ス
感
染
拡
大
防
止
の
観
点
か
ら

今
年
の 
8
月
27
日
に
オ
ン
ラ
イ
ン
商

談
会
と
し
て
開
催
し
ま
し
た
。沖
縄

の
観
光
業
が
多
大
な
る
影
響
を
受
け

て
い
る
な
か
、売
上
が
減
少
し
て
い
る

食
品
関
連
事
業
者
を
支
え
た
い
と
い

う
沖
縄
銀
行
の
熱
い
思
い
を
受
け
、

両
行
が
手
を
取
り
合
い
沖
縄
県
内
の

事
業
者
様
を
対
象
に
販
路
拡
大
の
お

手
伝
い
を
さ
せ
て
い
た
だ
き
ま
し
た

（
福
岡
銀
行
側
の
企
画
運
営
は

F
F
G
ビ
ジ
ネ
ス
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ

が
担
当
）。

　足
元
で
は
、各
種
イ
ベ
ン
ト
の
中

止
・
延
期
な
ど
の
措
置
が
と
ら
れ
て

い
ま
す
が
、こ
の
厳
し
い
環
境
下
で
も

事
業
継
続
に
奮
闘
さ
れ
て
い
る
メ
ー

カ
ー
が
た
く
さ
ん
い
ら
っ
し
ゃ
い
ま

す
。そ
し
て
、そ
の
一
方
で
、バ
イ

ヤ
ー
は
ニ
ー
ズ
が
大
き
く
変
化
し
続

け
る
マ
ー
ケ
ッ
ト
の
な
か
、「
新
商
品

の
調
達
が
で
き
て
い
な
い
」や「
旅
行

す
る
こ
と
が
難
し
い
方
々
に
対
し
て

観
光
地
の
食
品
を
お
届
け
し
た
い
」

な
ど
の
熱
い
思
い
を
持
た
れ
て
い
ま

す
。そ
ん
な
メ
ー
カ
ー
と
バ
イ
ヤ
ー
の

た
め
に
銀
行
が
ハ
ブ
と
し
て
の
役
割

を
担
い
、熱
い
思
い
を
お
持
ち
の
バ
イ

ヤ
ー
へ
素
敵
な
商
品
を
届
け
る
こ
と

で
、「
両
社
の
思
い
が
マ
ッ
チ
ン
グ
し
て

欲
し
い
」、「
地
域
経
済
に
貢
献
し
た

い
」と
い
う
両
行
の
思
い
の
実
現
に
繋

が
り
ま
し
た
。 

　商
談
会
当
日
は
、沖
縄
・
福
岡
・
東

京
の
各
拠
点
を
オ
ン
ラ
イ
ン
で
繋
ぎ
、

沖
縄
の
食
品
を
中
心
と
し
た
メ
ー

カ
ー
18
社
と
福
岡
・
東
京
の
百
貨
店

な
ど
の
バ
イ
ヤ
ー
6
社
が
パ
ソ
コ
ン
の

画
面
越
し
に
集
結
。商
談
に
て
必
須

で
あ
る「
試
食
」は
沖
縄
か
ら
福
岡
・

東
京
の
各
拠
点
に
試
食
品
を
事
前

に
お
送
り
い
た
だ
き
、「
沖
縄
そ
ば
」・

「
島
豆
腐
」・「
タ
コ
ラ
イ
ス
」・「
泡

盛
」な
ど
の
自
慢
の
商
品
を
商
談
の

場
で
直
接
バ
イ
ヤ
ー
に
手
に
と
っ
て

い
た
だ
き
ま
し
た
。極
力
リ
ア
ル
な

商
談
会
に
近
づ
け
る
た
め
に
画
面

越
し
で
試
食
し
て
い
た
だ
く
形
式

を
と
り
、距
離
を
感
じ
さ
せ
な
い
商

談
会
と
な
る
よ
う
工
夫
し
ま
し
た
。 

　今
回
参
加
さ
れ
た
皆
様
か
ら
は
、

試
食
や
食
品
の
説
明
・
質
疑
応
答
な

ど
も
リ
ア
ル
の
商
談
会
と
変
わ
ら
ず
、

「
違
和
感
は
ほ
と
ん
ど
な
か
っ
た
」と

の
感
想
を
い
た
だ
き
、新
型
コ
ロ
ナ
ウ

イ
ル
ス
に
負
け
な
い
商
談
会
を
実
現

す
る
こ
と
が
で
き
ま
し
た
。

  

F
F
G
ビ
ジ
ネ
ス
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン

グ
で
は
、今
後
も“

ウ
ィ
ズ
コ
ロ
ナ”

を

意
識
し
な
が
ら
、お
取
引
先
の
皆
様

の
お
力
に
な
れ
る
よ
う
販
路
拡
大
の

機
会
を
提
供
し
て
参
り
ま
す
。

福

FFGビジネスコンサルティングの取り組み

［沖縄銀行共催］オンライン商談会を開催！！

Topics of the month

今
月
の
ト
ピ
ッ
ク
ス

Fukuoka Financial G
roup

▲開会式記念写真

FFGビジネスコンサルティングは、FFG4行におけるビジネスマッチング
サービスで培ってきたネットワークを活かし、お取引先の販路拡大サポート
を積極的に行っています。

▲モニター越しの商談風景▲福岡会場のバイヤー商談風景

▲福岡会場の開会式風景▲東京会場のバイヤー商談風景

サポート

サポート

オンラインでの
商談を実施 連携

商談会イメージ（沖縄・福岡・東京の3拠点を繋いだ商談を実施）

バイヤー（通信販売・百貨店 等）

福 岡 東 京

メーカー（沖縄）

沖縄からWebで参加

沖縄銀行

商談会の運営
メーカーのサポート・各拠点との連携

福岡銀行 （福岡・東京）

FFGビジネスコンサルティングにて、
バイヤーをサポート 
※沖縄現地にいるメーカーに代わり、商品・試食品などを、
　福岡・東京での商談の場でバイヤーに提供

サンプル試食品
事前送付
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今
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サービスで培ってきたネットワークを活かし、お取引先の販路拡大サポート
を積極的に行っています。

▲モニター越しの商談風景▲福岡会場のバイヤー商談風景

▲福岡会場の開会式風景▲東京会場のバイヤー商談風景
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商談会イメージ（沖縄・福岡・東京の3拠点を繋いだ商談を実施）

バイヤー（通信販売・百貨店 等）

福 岡 東 京

メーカー（沖縄）

沖縄からWebで参加

沖縄銀行

商談会の運営
メーカーのサポート・各拠点との連携

福岡銀行 （福岡・東京）

FFGビジネスコンサルティングにて、
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※沖縄現地にいるメーカーに代わり、商品・試食品などを、
　福岡・東京での商談の場でバイヤーに提供

サンプル試食品
事前送付
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今
月
の
ト
ピ
ッ
ク
ス

Fukuoka Financial G
roup

◆弊社がアピールしている点を求めているバイヤー様と上手くお会いすることができました。
　アピールできていない部分も多く力不足を感じましたが、マッチングは大満足でした。

◆商談先のバイヤー様の顧客ニーズが弊社商品とマッチすると感じました。

◆2名のバイヤー様と商談しましたが、別々の着眼点から的確なアドバイスを頂きましたので、
   今後はアドバイスを参考に商品開発やブランディングを行っていけると思います。

参加メーカーの商談会に対するコメント（一部抜粋） 

参加バイヤーのアンケート結果 

■商談先のマッチングについて
   

■どのような商談会に参加したいか
   (複数回答可)

■商材の希望
   (複数回答可)

満足 
33% 

不満
0%

少し不満
0%

やや満足 
67% 

大手メーカー
との商談
9%  その他 

0%

やや満足 
67% 

共同商品開発
のマッチング
18% 

OEM/ODM
マッチング
27％

地方メーカー
との商談
46%  

海外メーカー
との商談
0%  

飲料
 (お酒以外)
8% 

肉類 
13% 

野菜
17% 

果物 
13% 原材料 

4% 

賞味期限が
長い商品 
8% 

お酒
8% 

工芸品
4% 高付加価値

な商品 
13% 

お菓子
12% 

参加メーカーのアンケート結果 

■商談状況
    

■商談先の希望
   

■今後の取り組み
     

成約見込み 
41% 

成約
0%

不成立 
4%

継続交渉 
55% 

希望しない 
4%  その他 

4%

専門店 
24% 

スーパー・
コンビニ
36％

百貨店・
デパート 
32%  

商品の改良
47% 

生産量の
増強
5% 

パッケージ
の改良 
16% 

特になし
11% 

その他 
21% 

衣類 0％ 　化粧品 0％ 
大量生産可能な商品 0％　その他 0％ 

参加メーカー18社 

株式会社アミューズメントドリーム

沖縄南風堂株式会社

株式会社沖縄ホーメル

株式会社オキネシア

株式会社Grancell

株式会社ジェイシーシー

瑞泉酒造株式会社

有限会社ダイユウ産業

農業生産法人株式会社仲善

株式会社南都

株式会社ナンポー

ひろし屋食品株式会社

株式会社ファッションキャンディ

ブルーテック株式会社

有限会社真南風

株式会社三倉食品

株式会社みやぎ農園

琉球黒糖株式会社

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

11

12

13

14

15

16

17

18

参加バイヤー6社 

エフアンドエフシステム株式会社

株式会社紀ノ國屋

九州旅客鉄道株式会社

株式会社JTB商事

株式会社東急ハンズ（博多店）

株式会社博多大丸

1

2

3

4

5

6

No. 企   業   名 No. 企   業   名 

▲商談で実際に提供された商品（一部抜粋）

▲画面上で商品の資料を共有

（50音順） （50音順）

(n=6)

(n=18)

(複数回答可)
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ピ
ッ
ク
ス
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お酒
8% 

工芸品
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な商品 
13% 

お菓子
12% 

参加メーカーのアンケート結果 

■商談状況
    

■商談先の希望
   

■今後の取り組み
     

成約見込み 
41% 

成約
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不成立 
4%

継続交渉 
55% 

希望しない 
4%  その他 

4%

専門店 
24% 

スーパー・
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百貨店・
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商品の改良
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その他 
21% 

衣類 0％ 　化粧品 0％ 
大量生産可能な商品 0％　その他 0％ 

参加メーカー18社 

株式会社アミューズメントドリーム

沖縄南風堂株式会社

株式会社沖縄ホーメル

株式会社オキネシア

株式会社Grancell

株式会社ジェイシーシー

瑞泉酒造株式会社

有限会社ダイユウ産業

農業生産法人株式会社仲善

株式会社南都

株式会社ナンポー

ひろし屋食品株式会社

株式会社ファッションキャンディ

ブルーテック株式会社

有限会社真南風

株式会社三倉食品

株式会社みやぎ農園

琉球黒糖株式会社

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

11

12

13

14

15

16

17

18

参加バイヤー6社 

エフアンドエフシステム株式会社

株式会社紀ノ國屋

九州旅客鉄道株式会社

株式会社JTB商事

株式会社東急ハンズ（博多店）

株式会社博多大丸

1

2

3

4

5

6

No. 企   業   名 No. 企   業   名 

▲商談で実際に提供された商品（一部抜粋）

▲画面上で商品の資料を共有

（50音順） （50音順）

(n=6)

(n=18)

(複数回答可)
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