
　福
岡
市
東
区
に
本
社
を
構
え
る
辛

子
明
太
子
の
製
造
販
売
で
株
式
会
社

や
ま
や
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
ズ（
福
岡

銀
行
本
店
営
業
部
取
引
先
）で
は
、社

員
育
成
の
た
め
月
1
回
の
研
修
を
行

う「
や
ま
や
リ
ベ
ラ
ル
ア
ー
ツ
プ
ロ
グ
ラ

ム
」（
以
下
、Y
L
P
）を
開
催
し
て
い

ま
す
。Y
L
P
は
、社
員
が
社
会
人
と

し
て
の
素
養
を
身
に
つ
け
、普
段
馴
染

み
の
な
い
幅
広
い
課
題
に
興
味
や
問

題
意
識
を
持
つ
好
奇
心
を
醸
成
し
て

も
ら
い
、自
ら
課
題
設
定
・
解
決
の
プ

ロ
セ
ス
が
設
定
で
き
る
よ
う
に
な
る
こ

と
を
目
的
と
し
た
研
修
プ
ロ
グ
ラ
ム

で
す
。業
務
で
直
接
的
に
必
要
な
知

識
・ス
キ
ル
と
い
う
わ
け
で
は
あ
り
ま

せ
ん
が
、参
加
者
は
本
人
の
学
び
た
い

と
い
う
積
極
的
な
意
思
で
参
加
し
て

い
ま
す
。Y
L
P
は
6
期
目
※
を
迎
え
、

毎
回
１5
名
前
後
の
社
員
が
参
加
し
て

い
ま
す
。

　こ
の
Y
L
P
の
研
修
プ
ロ
グ
ラ
ム
に

お
い
て
福
岡
銀
行
に
講
師
と
し
て
登

壇
し
て
ほ
し
い
と
の
相
談
が
あ
り
、

F
F
G
ビ
ジ
ネ
ス
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ

と
の
共
同
に
て
セ
ミ
ナ
ー
を
実
施
す
る

こ
と
に
い
た
し
ま
し
た
。

　今
回
の
研
修
で
は
、数
あ
る
明
太

子
ブ
ラ
ン
ド
の
中
で
商
品
開
発
に
お
い

て
他
社
と
の
差
別
化
を
図
る
に
は
ど

う
す
れ
ば
い
い
の
か
を
考
え
て
も
ら
う

こ
と
を
目
的
に「
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
と

ブ
ラ
ン
デ
ィ
ン
グ
」を
テ
ー
マ
と
し
た

セ
ミ
ナ
ー
を
F
F
G
ビ
ジ
ネ
ス
コ
ン
サ

ル
テ
ィ
ン
グ
の
藤
井
が
実
施
。ま
た
、

福
岡
銀
行
本
店
営
業
部
の
橋
本
が
、

こ
れ
か
ら
の
ラ
イ
フ
プ
ラ
ン
を
考
え
る

た
め
の
金
融
知
識
や
資
産
形
成
の
方

法
の
セ
ミ
ナ
ー
を
実
施
し
ま
し
た
。

　セ
ミ
ナ
ー
に
は
、山
本
社
長
を
は
じ

め
、若
手
か
ら
中
堅
ま
で
幅
広
い
年
代

の
社
員
が
参
加
、な
か
に
は
オ
ン
ラ
イ

ン
の
参
加
者
も
い
ま
し
た
。セ
ミ
ナ
ー

で
は
多
数
の
参
加
者
が
積
極
的
に
質

問
す
る
な
ど
、モ
チ
ベ
ー
シ
ョ
ン
の
高
さ

が
感
じ
ら
れ
る
研
修
と
な
り
ま
し
た
。

　普
段
か
ら
風
通
し
の
い
い
環
境
で
、

高
い
向
上
心
を
持
て
る
よ
う
な
研
修
を

行
って
い
る
こ
と
が
、社
員
の
会
社
貢
献

意
識
醸
成
に
繋
が
って
い
る
よ
う
で
す
。

　今
後
も
福
岡
銀
行
と
F
F
G
ビ
ジ

ネ
ス
コ
ン
サ
ル
テ
ィ
ン
グ
は
、資
金
面
だ

け
で
な
く
、従
業
員
の
皆
様
の
将
来
の

生
活
を
考
え
た
金
融
知
識
の
向
上
を

図
る
セ
ミ
ナ
ー
を
は
じ
め
、お
取
引
先

様
の
課
題
を
解
決
す
る
た
め
の
ビ
ジ

ネ
ス
マ
ッ
チ
ン
グ
や
人
材
の
紹
介
な

ど
、様
々
な
支
援
を
行
う
こ
と
で
地
域

経
済
の
発
展
に
貢
献
し
て
参
り
ま
す
。

※
コ
ロ
ナ
前
に
5
年
実
施
し
、2
年
空
い
て
、2
0
2
1

　年
9
月
か
ら
ま
た
実
施
し
て
い
ま
す
。

福岡銀行とFFGビジネスコンサルティングの取り組み
お取引先様の企業研修でセミナーを実施

Topics of the month

株式会社やまやコミュニケーションズが社員に向けて定期的に開催している研修会で、2022年
5月14日(土) 福岡銀行とFFGビジネスコンサルティングが参加しセミナーを実施しました。

今
月
の
ト
ピ
ッ
ク
ス

Fukuoka Financial G
roup

FFGビジネスコンサルティング
副部長 藤井のセミナーの様子

D.カーネギー著、「人を動かす」「セールス・アドバンテージ」に
学ぶ、セールス・トレーニング

【経営者クラブ会員様限定オンラインセミナー開催のご案内】 

●オープニングワーク

●セールスとは「人間関係づくり」
●営業活動の流れと、
　書籍 D.カーネギー｢セールス・アドバンテージ」の知恵
　
●ヒアリング（4つの質問で核心に迫る）
●提案（6つの提案ステップでクロージングに近づける）
　
●反対意見への対処（反論処理）
●まとめ　コミットメント（今日から実践することの公約）

料
講
受

催
　
主

無料
経営者クラブ会員様 ＦＦＧ経営者クラブ、福岡銀行、熊本銀行、

十八親和銀行、ＦＦＧビジネスコンサルティング

TEL.092-723-2241 ＦＦＧ経営者クラブ事務局
株式会社FFGビジネスコンサルティング内

〒810-0001 福岡市中央区天神2-13-1（担当：岩谷・石丸）
受付時間 9:00～17：00（但し、銀行休業日は除く）

お申込み
お問い合せ先

お申込期限：各開催日の5営業日前まで
 

お申込人数：全日程を通して1社2名様までの参加申込にてお願いいたします。
ホームページにアクセスの上、「商談会・セミナー情報」よりお申込みください。   https://www.ffgbc.com/ 

定　員 30名
配信方法 Zoom

対　象

若手社員
13：00-16：00 8月23日㊋・26日㊎

開催日時

講師プロフィール

2022年

全日程同じ内容です。ご都合の良い1日をご選択ください。

※12月6日（火）、12月8日（木）に上司編の開催を計画しております。

 
１．若手社員の豊かな発想と創造性を活かす
　（ワークショップ）

２．職場での上司の状況、考え方を理解する

３．コミュニケーション力の強化（意味がある）
　を目指す

野村Ｏｆｆｉｃｅ主宰
国立教育研究所の所轄機関の研究員、また大手電気メーカー、航空会社、商社、テレビ局、サービ
ス業等の実務を経て、人財の育成研修及び教育コンサルティング業務を中心とした野村Ｏｆｆｉｃｅを
設立。人財教育のプロとして、年間約200件の研修・講演会の講師として日本各地で指導する。
現在は、中国における人財育成にも参画し、グローバルに活躍中。また、全国ビジネス実務学会正
会員、日本マネジメント学会正会員、日本交流分析協会会員および研究員、大学非常勤講師、自
治戦略・公共サービス改革委員、公益財団法人太宰府市国際交流協会副理事長として活躍中。

一般社団法人 日本経営協会　講師

ノム ラ

 

ヒ　 　ト　 　ミ

氏野村 ひとみ

仕事・組織の本質を考える！ 若手社員のための部下力向上講座

プ ロ グ ラ ム

定　員 30名
配信方法 Zoom

対　象

若手社員・中堅社員
13：00-17：00 8月8日㊊・9日㊋・10日㊌

開催日時

講師プロフィール

2022年

全日程同じ内容です。ご都合の良い1日をご選択ください。

 

大卒後、大手計量・計測器メーカー（一部上場）にて営業職に従事
し、BtoB営業、管理職を経験する。その後、人々の成長をサポートす
る人財育成分野に転職し営業職として経験を積む。そして、2011
年に100年以上にわたり世界95か国で展開する世界最古にして
世界最大級の組織開発コンサルティングファームであるデール・カ
ーネギー・トレーニングに入社。コンサルタント（セールス）として、
BtoB及びBtoC営業にて力を発揮する。約10年間にわたりトップを
走り続け、2018年度には、世界8位の実績にてグローバルで表彰
される。また、魔法のように人の成長を促すカーネギー流トレーニング
の影響を受け、トレーナー養成トレーニングを修了し、現在はデール・カーネギーの公認トレーナーで
もある。2021年よりCNGWAYとして独立し、カウンセリングや研修コンサルタントを行いながら、そ
の豊富な営業経験を活かしトレーナーとしても活躍中である。

CNGWAY　代表

ベアト

 

サトル

氏跡部  覚
プ ロ グ ラ ム

会話のコツと、書籍「人を動かす」の知恵（人と簡単につながる方法）

解決案作成（伝える内容）とプレゼン方法（伝え方）

自分が強化したいプロセスの確認
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